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POSITIONIERUNG des Unternehmens, 
CAD-Konstruktion mit der Tizian-Software, 
taktile Doppelkronenfertigung, Intraoralscan-
nen meets zebris-Vermessung, Marketing für 
Dentallabore und dentale Fotografie etc. – 
Schütz Dental präsentiert brandaktuelle The-
men, bei denen fachliche Expertise im Den-
tallabor und in der Zahnarztpraxis gefragt ist. 
Aktuelle Ansatzpunkte für das Rosbacher 
Unternehmen, das 6. CAD/CAM-Event im 
Campus Kronberg anregend und gewinn-
bringend zu gestalten. Am Freitag moderiert 
Michael Stock Erfolgskonzepte für Praxen 
und Labore sowie den Keynotespeaker Prof. 

Hans-Dieter Herrmann an. Mit „Mentalstra-
tegien im Alltag“ regt der Diplom-Psychologe 
der deutschen Fußballnationalmannschaft 
zum Umdenken an, denn „Erfolg beginnt im 
Kopf“. Vom Anwender zum Anwender – am 
Samstag finden acht parallel stattfindende Ta-
ble Clinics für Zahnmediziner, Laborinhaber 
und Zahntechniker statt. Experten aus Zahn-
medizin, Zahntechnik und Marketing laden 
zu 45 Minuten Table Clinics mit zukunftswei-
senden Erfolgsthemen ein. Jeder Teilnehmer 
hat die Möglichkeit, sich für vier Table Clinics 
am Samstagvormittag anzumelden. Und 
noch etwas ist neu an dem Veranstaltungs-

„Das Schlimmste ist, Durchschnitt zu sein“ – Michael Stock (Vertriebsleiter 
Schütz Dental) motiviert für das 6. CAD/CAM-Event am 20. und 21. November 
2020. Damit spricht Schütz Dental Unternehmer-Persönlichkeiten an, die mehr 
Mut für Neues aufbringen mit der Zielsetzung, sich von anderen abzuheben. 

Anders als anders … 
denn gleich kann jeder

Q Michael Stock (Vertriebsleiter Schütz 
Dental) moderiert das 6. CAD/CAM-Event 
im neuen Veranstaltungsformat mit acht 
Table Clinics und Kongress für Praxis-
mitarbeiter
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format: ein samstäglicher Kongress für Praxis-
mitarbeiter. Dr. Wolfgang Howald lüftet das 
Geheimnis der Menschenkenntnis. Der Dipl. 
Psychologe nimmt die Teilnehmer mit auf 
eine Reise, in der Patienten richtig einge-
schätzt, souverän mit ihnen umgegangen und 
sie letztlich begeistert werden. Seine Statio-
nen: Körpersprache, positive typgerechte An-
sprache und Sprechweise, mit deren Hilfe 
sich der Zugang zum Patienten optimieren 
lässt. Wie immer steht die Schütz Dental-Phi-
losophie „Networking – Partnership – Suc-
cess“ im Vordergrund, gelebt wird diese am 

Freitagabend in der Eventlocation Hills 
(Campus Kronberg) mit Live-Musik, Grill- 
Buffet und vielen Gesprächen unter Kollegen, 
Freunden und neuen Gesichtern. P
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Q Der Campus Kronberg verwandelt sich am 20. und 21. 
November 2020 in einen Ort mit Networking – Partnership  
– Success. zwischen Laborinhabern, Zahntechnikern,  
Zahn medizinern, Praxismitarbeitern und Schütz Dental-
Mitarbeitern

Intraoralscan  
meets zebris

Dr. Nadine Buchholz
Suzette Schweiger
Fabian Völker
Raphael Remmert 

#Marketing für Dental- 
labore – Ihre Positionierung 

Claudia Gabbert

Impla & exoplan

Ricardo Mura
Matthias Zimmerer

Taktil ist kein 
Schritt zu viel  

Niels Hedtke
Tim Dittmar

Software Tizian 
CAD & CAM

Silvio Dornieden

Tizian CAM Pro

Andi Ahlers

Tizian Materialien

Holger Schönke

Dentale Fotografie

Kirsten von Bukowski

Q Themen der Table Clinics
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